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DISTRIBUTION-FINANCE



Weitere  
Informationen zu 
den Produkten

Über BNP Paribas Factor GmbH

BNP Paribas Factor ist einer der führenden Factoring-Anbieter in Deutschland. Seit 1981 bieten wir 
unseren Kunden maßgeschneiderte Lösungen zur Forderungsfinanzierung, seit 2011 im Verbund 
der weltweiten BNP Paribas Gruppe. Unsere Konzernmuttergesellschaft BNP Paribas ist seit 1947 
in Deutschland tätig. Mit mehr als 5.000 Beschäftigten ist sie eines der größten ausländischen Finanz
institute in Deutschland und mit mehr als 189.000 Mitarbeitern in 75 Ländern weltweit vertreten.

Unsere breite Angebots- und Produktpalette deckt sämtliche Factoring-Varianten ab und ermöglicht 
uns, für jedes Unternehmen die individuell beste Strategie für mehr Liquidität zu entwickeln. Daher 
schätzen uns mittelständische Unternehmen und große Konzerne gleichermaßen als Partner für 
innovative Finanzierungslösungen. Zusammen erarbeiten wir die Basis für zukünftiges Wachstum 
und begleiten unsere Kunden bei allen weiteren Schritten.

Ein Wegbegleiter für Forderungsmanagement weltweit

BNP Paribas Factoring (Factoring-Gruppe der BNP Paribas) ist in 14 Ländern auf zwei Kontinenten 
vertreten. Durch die Einbindung in das globale Netzwerk der BNP Paribas Gruppe können wir unsere 
Kunden beim internationalen Forderungsmanagement wirkungsvoll unterstützen. Ob es um ver-
schiedene Kulturen, Länder, Sprachen, Währungen oder Produktlösungen geht – sie profitieren in 
jeder Hinsicht von unserer langjährigen Erfahrung im internationalen Markt.

BNP Paribas Factor ist aktives Mitglied von Factors Chain International (FCI), dem mit über 400 Gesell-
schaften aus 90 Ländern weltweit größten Factoring-Verband. Und auch auf nationaler Ebene gehören 
wir mit dem Deutschen Factoring-Verband (DFV) dem wichtigsten Branchenverband an. 

Mehr als 80 Mitarbeiter betreuen vom Hauptsitz in Düsseldorf aus Kunden in Deutschland, Österreich 
und der Schweiz.

Wir haben ein Leistungspaket geschnürt, mit dem wir jedes Unternehmen in jeder Situation optimal 
bedienen können. Liquiditätsbereitstellung, Risikoschutz und Services wie das Debitorenmanagement 
lassen sich speziell auf die Bedürfnisse unserer Kunden abstimmen – so entstehen maßgeschneiderte 
Produkte. 

Eines unserer Produkte für maßgeschneiderte Individualität ist:

Distribution-Finance



Distribution-Finance ist eine Finanzierungslösung, die vor allem für Auto
mobilhersteller und deren Handelspartner geeignet ist. Die Ausstellungs-
modelle der Händler werden auf eine intelligente Art finanziert. So ist  
es dem Handelspartner möglich, seine Produktpräsentation liquiditäts-
schonend auszubauen und seinen Kunden vor Ort ein größeres Angebot  
zu präsentieren.

Diese Finanzierungslösung kann für alle Arten von Fahrzeugen eingesetzt 
werden – vom Privatwagen bis zum Traktor.

Vorteile auf einen Blick

■■ Finanzierung von in Ausstellungsräumen präsentierten Fahrzeugen
■■ 100 %iger Schutz vor Zahlungsunfähigkeit des Händlers
■■ Lange Zahlungsziele bis maximal 360 Tage möglich

DISTRIBUTION-FINANCE

VORTEILHAFT FÜR FAHRZEUGHERSTELLER  
UND DEREN HÄNDLER 



Distribution-Finance dient der liquiditätsschonenden Ausweitung der Modellprä-
sentation sowie der Unterstützung von Händlern durch verlängerte Zahlungsziele.

Beim Distribution-Finance wird ein Dreiparteienvertrag zwischen Hersteller, 
Händler und BNP Paribas Factor geschlossen. Der Hersteller liefert das Ausstel-
lungsfahrzeug an den Händler. Der Händler erhält vom Hersteller die Rechnung, 
und im Rahmen von Distribution-Finance steht ihm ein Zahlungsziel von bis zu 
360 Tagen offen. Die Rechnung wird von BNP Paribas Factor umgehend ange-
kauft, und dem Hersteller wird die Liquidität zur Verfügung gestellt. Erst nach 
Fälligkeit der Rechnung oder bei vorzeitigem Verkauf des Fahrzeugs zahlt der 
Händler an BNP Paribas Factor und erhält im Anschluss den Fahrzeugbrief.

Die in der Zwischenzeit angefallenen Zinsen berechnet BNP Paribas Factor dem 
Hersteller.

BNP Paribas Factor übernimmt das Risiko des Zahlungsausfalls eines Händlers 
zu 100 %.

Die liquiditätsschonende Lösung ermöglicht dem Händler, eine breitere Produkt-
palette im Ausstellungsraum zu präsentieren. Durch die erweiterte Modellaus-
wahl lassen sich die Verkäufe steigern, wovon Hersteller und Händler gleicher-
maßen profitieren.

Kurz und knapp

Finanzierung: bis zu 90 % der Forderung
Sicherheit: 100 %iger Schutz vor Zahlungsausfällen
Lange Zahlungsziele: bis 360 Tage – optimiertes Working Capital 
Dreiparteienvertrag: zwischen Fahrzeughersteller, Händler und Factor 

DISTRIBUTION-FINANCE

VERKÄUFE ANKURBELN DURCH EINE 
ERWEITERTE PRODUKTPRÄSENTATION 



Beispiel aus der Praxis

Ein Unternehmen der Automobilindustrie möchte die Zusammenarbeit mit den 
Vertragshändlern im Rahmen seines Vertriebssystems intensivieren. Eine breite 
und vielfältige Produktpalette mit vielen Fahrzeugmodellen soll in den Ausstel-
lungsräumen der Händler zur Verfügung stehen. Sowohl Automobilproduzent als 
auch Vertragshändler sind an einer ressourcenschonenden, d. h. möglichst wenig 
kapitalbindenden Finanzierung des Vorhabens interessiert.

Die Lösung heißt Distribution-Finance. 

BNP Paribas Factor entwickelt ein innovatives Finanzierungskonzept, und es wird ein 
Dreiparteienvertrag zwischen dem Automobilhersteller, dem Händler und BNP Pari-
bas Factor geschlossen. Die Fahrzeugmodelle des Herstellers werden an den Händler 
geliefert. Die entsprechende Rechnung zu diesen Fahrzeugmodellen vom Hersteller 
an den Händler wird von BNP Paribas Factor aufgekauft. BNP Paribas Factor begleicht 
unverzüglich bis zu 90 % des Rechnungsbetrags gegenüber dem Hersteller, der dadurch 
sofort über die Liquidität verfügt. 10 % des Rechnungsbetrags verbleiben als Sicher-
heitseinbehalt bei BNP Paribas Factor, die nach Zahlung des Vertragshändlers an BNP 
Paribas Factor an den Automobilhersteller ausgeschüttet werden. Der Händler erhält 
von BNP Paribas Factor ein Zahlungsziel von bis zu 360 Tagen, vermeidet einen vorzei-
tigen Abfluss von Liquidität und hat somit zunächst die Möglichkeit, die Fahrzeuge zu 
veräußern. 

Zur Absicherung des Geschäfts verbleiben die Fahrzeugbriefe beim Factor, der diese 
nach Bezahlung des Rechnungsbetrags an den Händler übergibt. BNP Paribas über-
nimmt den 100 %igen Schutz vor Zahlungsausfällen. 
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